Коваленко Александр Николаевич
	Личная

информация

Цель
Квалификация
	Дата рождения: 1 января 1974 года

Адрес:  г. Киев, ул. Владимирская, 12, кв. 15
Телефоны: 8-067-ххх-хх-хх, ххх-хх-хх
E-mail: xxxxxxx@ukr.net
Семейное положение: женат, дочь 1997 г.р.

Получение должности руководителя отдела продаж. 
Желаемый уровень заработной платы – от 1200 у.е. + бонусы
Практический опыт прямых продаж, расширения рынка сбыта продукции и управленческой деятельности


	Опыт работы
	

	03.2004 – 10.2008
	ООО «Альфа», г. Киев (оптовая торговля молочной продукцией)
Руководитель отдела продаж
· управление командой отдела продаж (20 человек);

· организация, построение и контроль системы продаж и ее оптимизация;

· продвижение на рынок продукции торговой марки «Х»;
· обеспечение выполнение плана продаж;
· отбор и обучение персонала.
Достижения: Увеличение объёма продаж на 25%. Внедрение эффективной системы мотивации менеджеров. 

	08.2001 – 02.2004
	ЗАО «Омега», г. Киев (оптовая торговля канцелярскими товарами)
Заместитель начальника отдела сбыта

· организация работы отдела сбыта (12 человек);

· расширение рынка сбыта продукции;

· построение количественной и качественной дистрибуции;

· контроль за дебиторской задолженностью;

· контроль плановых показателей.
Достижения: Разработана и введена новая система сбыта, вследствие чего объём продаж увеличился на 18%. 


	04.1999 - 07.2001
	ООО «САТУРН», г. Полтава (оптовая торговля продуктами питания)
менеджер по продажам
· активный поиск новых клиентов;

· работа с VIP – клиентами;

· анализ рынка и продвижение товаров;

· контроль за работой мерчандайзеров (4 человека);

· участие в специализированных выставках и презентациях.
Достижения: Увеличение объёма продаж на 28%.


	Образование

1992 - 1997
	Национальный авиационный университет
Специальность: Менеджмент внешнеэкономической деятельности
Квалификация: Менеджер - экономист

	ДОПОЛНИТЕЛЬНОЕ
ОБРАЗОВАНИЕ
2008 год
2006 год
	Тренинговая компания «Х»
«Управление персоналом для ТОП-менеджеров»
Тренинговая компания «Х»

«Управление продажами и дистрибуцией»



	2004 год
2001 год
1990 год
Дополнительная 

информация


	Тренинговая компания «Х»

«Тайм-менеджмент»

Тренинговая компания «Х»

«Эффективные переговоры»

Компания «Х»

Изучение английского языка

· владение ПК на уровне уверенного пользователя (Word, Excel, Internet, Power Point, 1С-Предприятие), наличие личного ПК;

· русский, украинский языки – свободное владение, английский язык – средний уровень;

· водительские права категории “В”, стаж вождения 10 лет, наличие личного автомобиля;

· наличие загранпаспорта.


